BMWi-Griinderportal: Ubersicht Auslandsgeschifte

Exportvorbereitung: Das ist zu erledigen

Auslandsgeschafte lassen sich nicht ,nebenbei“ erledigen. Um Waren oder Dienstleistungen
ins Ausland zu verkaufen, benétigen Sie und Ihre Mitarbeiter Zeit und Know-how. Priifen Sie
Ihre zeitlichen und fachlichen Ressourcen gemeinsam mit einem Berater.

Im Kern geht es dabei um die folgenden Punkte:

Informationen tiber den Zielmarkt sammeln

Beratung in Anspruch nehmen

Kontakte zu Geschaftspartnern und Kunden kniipfen
zusatzliche Produkte herstellen/Leistungen erbringen
Finanzierungsbedarf ermitteln, Finanzplan aufstellen
Rechtliche/vertragliche Fragen klaren
Finanzierungsmoglichkeiten/Inkassomoglichkeiten ermitteln
Versicherungsmoglichkeiten ermitteln

Verhandlungen mit Geschéftspartnern, Banken und Versicherungen fiihren
Mitarbeiter schulen/ Sprachkenntnisse erwerben

Werbung betreiben

Messen besuchen

Kontakte zu Vertriebspartnern kntiipfen

Vertrieb organisieren und durchfiihren
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